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~Energiesparen ist steuerfrei, Rendite wird dagegen besteuert”

Der Griinder von Wagner und Co Solartechnik, Andreas Wagner, liber die Vorteile der Solarthermie

gegentiber der Photovoltaik.

Interview: Jirgen Heup

neue energie: Was waren die Griinde dafiir,
dass im vergangenen Jahr das Geschaft mit
den Warmeerzeugern so schlecht lief, vor
allem mit der Solarthermie?

Andreas Wagner: 2010 hat schon nicht op-
timal begonnen. Ein wichtiger Punkt ist si-
cherlich der gefiihlte Energiepreis. Nach
der hektischen Situation im Jahr 2008 mit
den Rekordpreisen fir 0L, als man den Ein-
druck hatte, der Preis steigt jetzt immer
weiter, fiel er dann doch wieder, sodass die
Menschen das Thema wieder verdrangten.
Es folgte die Konjunkturkrise und dann der
Wieder-Aufschwung.

Was nicht unterschatzt werden sollte: Das
Sanitarhandwerk war 2010 stark gebunden,
nicht mit der Installation von Heizkesseln
oder Solaranlagen, sondern es wurden vie-
le neue Bader installiert. Ich bin zwar kein
Konjunkturexperte, aber das ist wohl damit
zu erklaren, dass der Mensch nach Krisen-
zeiten seinen Komfortbedarf stillen will.

ne: Dann war die Fordersperre beim Markt-
anreizprogramm gar nicht so entscheidend
fir den Absatzriickgang?

Wagner: Doch, die hatte nachweislich einen
entscheidenden Einfluss. Das fihrte zu ei-
nem zusatzlichen Einbruch in dem bereits
relativ schlechten Jahr. Bei Wagner-So-
lar bekamen wir das noch heftiger zu spi-
ren. Wir richten uns an Kunden, die sich
auf Solartechnik fokussieren, die also nicht
nur Warmwasserbereiter, sondern grof3ere
Kombianlagen installieren. In diesem Seg-
ment fiel der Absatzriickgang besonders
stark aus. Wer sich etwa aus Bauverpflich-
tung Solartechnik anschaffen musste, leis-
tete sich allenfalls eine kleine Anlage, wah-
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rend Kunden gehobener Energietechnik sich
im vergangenen Jahr zuriickhielten.

ne: Wie lautet |hre Prognose fiir 2011?
Wagner: Wir haben seit einem Jahr eine Ol-
preissteigerung von 25 Prozent, was den
Verbrauchern allerdings erst langsam be-
wusst zu werden scheint. Ich glaube, dass
wir ein Wachstum von zehn, wenn nicht so-
gar 20 Prozent erleben werden.

ne: Als BSW-Vorstand miissen Sie die Solar-
thermie und die Photovoltaik vertreten. Sie
kommen aber urspriinglich aus der Solar-
thermie. Wie gehen Sie dann mit einem Fall
wie diesem um, bei dem der BDH wie auch
einige BSW-Mitglieder der lippigen Photo-
voltaik-Forderung die Schuld an der miesen
Entwicklung der Solarthermie geben?
Wagner: Ich sehe mich als den Solarther-
mie-Vertreter beim Bundesverband Solar-
wirtschaft, muss aber natirlich beide Inte-
ressen berticksichtigen, nicht zuletzt weil
wir bei Wagner-Solar ja auch beide Tech-
nologien anbieten. Viele Kunden installieren
sich auBerdem Photovoltaik und gleichzei-
tig Kollektoren aufs Dach. Beide Technolo-
gien gegeneinander auszuspielen, halte ich
fur falsch.

ne: Die Preise fiir Photovoltaik fallen ra-
sant. Wie wollen Sie es da schaffen, dass
die Thermie mithalten kann?

Wagner: Wir werden einiges tun, um den So-
larthermie-Markt zu beleben. Dazu gehort
eine PR-Kampagne des BSW, in der auch
die Forderanreize noch einmal verstandlich
aufgezeigt werden. Zudem senken wir auch
bei der Thermie die Kosten: etwa durch Ma-
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terialeinsparung oder Materialwahl, indem
wir zum Beispiel statt Kupferabsorber Alu-
minium verwenden. Der Einsatz von Anti-
reflexglas brachte Effizienzgewinne, was
schlieBlich auch Kosten senkend wirkt. Ein
Vorteil der Solarthermie ist: Energiesparen
ist steuerfrei, Rendite aus Einspeisevergi-
tung wird dagegen besteuert. Das erkennen
immer mehr Verbraucher.
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